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Trabalha com Marketing Digital desde 2008. 

É apaixonado por inovação e tecnologia e 

adora compartilhar conhecimento e co-criar. 

Adora conhecer novas startups, 

empreendedorismo, design thinking, está 

estudando Growth Hacking e como melhorar 

taxas de conversão. É coordenador de MBA, 

professor, palestrante e trabalha com 

Marketing Digital na Monetizze.

ISRAEL DEGASPERI
Analista de Marketing na Monetizze



SOBRE A MONETIZZE

 ...e, por fim, o consumidor 

final. Tudo de forma 

simples, online e, 

principalmente 

segura. 

A MONETIZZE é uma plataforma 

que conecta quem vende 

(o produtor)...

...quem divulga 

os produtos 

(os afiliados)...



NOSSA EQUIPE



CERTIFICADOS E PRÊMIOS

■ Eleita a melhor plataforma de infoprodutos do 

país, em 2017, 2018 e 2019 no Afiliados Brasil;

■ Eleita a melhor plataforma de CPA do país, 

em 2018 e 2019 no Afiliados Brasil;

■ Recebeu o selo RA1000, do Reclame Aqui, 

em 2017;

■ Indicada pelo Prêmio Época, como uma das 

melhores para o consumidor, em 2018.



PRODUTOR
Como definir um nicho 
de mercado?
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Language       Region                                   Enter your keyword & he'll suggest content ideas in seconds...

  EN            Pro only                   e.g. dresses, xbox, flights, etc. Get Questions

www.answerthepublic.com



PRODUTOR



PRODUTOR
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PRODUTOR
Como funciona o mercado de produtor?

Pode também comercializar 
produto físico.

Escolha um assunto que 
você tem domínio;

Produza conteúdo sobre ele, depois 
publique numa plataforma de afiliados 

e ganhe sobre as vendas;

Você pode criar e-books, 
planilhas, video aulas, mentorias 

e kits, entre outros produtos 
digitais;
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FORMATOS DE
INFOPRODUTOS

■ Vídeo Aulas;

■ E-books;

■ Planilha de Excel;

■ Áudio-books;

■ Mentorias;



COMO
CRIAR UM 

INFOPRODUTO
DE SUCESSO?



TRANSFORMAÇÃO
DIGITAL

CLIENTES

VALOR

INOVAÇÃO DADOS

COMPETIÇÃO



DICA #01:
CONHEÇA
SEU CLIENTE



PERSONA é diferente 
de .PÚBLICO-ALVO!.

D E P A R A

● Pessoas que podem gostar do seu 

produto;

● Pessoas com mesma idade,  

cidade ou que tem curso 

superior;

● Empurrar um produto;

● Perfil ideal do seu cliente;

● Pessoas com mesmos desejos ou 

problemas;

● Entender o problema e oferecer uma 

solução;



COMUNICAÇÃO
EM MASSA



COMUNI-
CAÇÃO
EM REDE



DICA #02:
BOM 
CONTEÚDO



■ Relevante;

■ Tem informações confiáveis;

■ Tem um bom apelo visual;

■ Tem chamada para ação / conversão.

UM BOM CONTEÚDO É...



Conteúdo constrói
.relacionamentos..

Relacionamentos são
baseados em confiança.

.CONFIANÇA GERA RECEITA.”. 



ENTENDA A
   JORNADA
      DO CLIENTE

DICA #03:



FUNIL DE 
VENDAS
Este funil linear está correto?



FUNIL DE 
VENDAS
A nova jornada das vendas

Prospectos

Clientes



DICA #04:
QUALIDADE
VISUAL



DICA #05:
CRIE DIÁLOGO



DICA #06:
COMUNIDADES



DICA #07:
PROPOSTA
DE VALOR



DICA #08:
TENHA
COERÊNCIA!



DICA #09:
NÃO PENSE SÓ
EM VENDER!



DICA #10:
AUXÍLIO DE UM
PROFISSIONAL 
DE MARKETING



O NOVO PROFISSIONAL 

DE MARKETING
● UX;

● GROWTH HACKING;

● GESTOR DE COMUNIDADES;

● CLIENT SERVICES;

● DATA SCIENTIST;

● JARDINEIRO DE WEB;

● NUTRIÇÃO DE LEADS.



LEMBRE-SE:
O Sucesso será uma 

consequência da sua 

dedicação!



OBRIGADO!
Israel Degasperi

israel.degasperi@monetizze.com.br

+55 (31) 98495-9180

@idegasperi


